Area Sales Manager til Sjaelland

Seet dit aftryk pa fremtidens energieffektive byggeri

Har du et steerkt netverk i byggebranchen, blik for projektsalg og lyst til at arbejde med losninger,
der forbedrer bade energiforbrug og indeklima?

Hos LivingBetter far du ansvaret for at udvikle salget pa Sjelland. Du kommer teet pa
beslutningstagerne i byggeriet og fir mulighed for at praege projekterne, lenge for de endelige
losninger bliver valgt.

LivingBetter leverer integrerede energi- og indeklimalesninger. Vores patenterede
Ventilationsvindue kombineres med varmepumpeteknologi 1 én samlet losning til boligopvarmning,
varmt brugsvand og ventilation. Det gor byggeriet enklere, reducerer energiforbruget og skaber et
indeklima 1 verdensklasse. Losningen anvendes 1 bdde nybyggeri og renoveringsprojekter.

Ansvarsomrader

Som Area Sales Manager bliver du en central del af LivingBetters fortsatte vakst.

Dit fokus bliver relationsbaseret projektsalg. Du folger projekterne fra de forste overvejelser og
projekteringsfaser til den endelige beslutning. En vigtig del af dit arbejde bliver derfor at komme
tidligt ind 1 projekterne, skabe dialog med de rette beslutningstagere og sikre, at LivingBetters
losninger bliver tenkt ind fra begyndelsen.

Dine primere kunder og samarbejdspartnere bliver:

Boligforeninger og almene boligselskaber
Professionelle ejendomsinvestorer og bygherrer
Rédgivende ingenierer

Arkitekter

Entreprenorer

Du skal bade udvikle eksisterende relationer og aktivt opsgge nye projekter, kunder og
samarbejdspartnere.

Stillingen refererer til LivingBetters Adm. Direktor



Dine vigtigste opgaver

Du fér stor frihed til at udvikle markedet og tilrettelaegge din indsats. Dine opgaver bliver blandt
andet at:

e Drive det opsegende salg og udvikle nye kunder og projekter pa Sjaelland

e Opbygge sterke relationer til bygherrer, boligorganisationer, investorer, radgivere,
arkitekter og entreprenerer

o Identificere og bearbejde kommende bygge- og renoveringsprojekter

o Prasentere LivingBetters lgsninger og radgive kunderne om deres muligheder

o Folge projekterne tet gennem hele salgsprocessen

o Udarbejde og folge op pa tilbud i samarbejde med resten af organisationen

o Deltage i kunde- og projektmader, netveerksarrangementer og relevante brancheaktiviteter

e Opbygge og vedligeholde en staerk pipeline pé det sjellandske marked

Du kender byggebranchen - og ved, hvordan beslutningerne
bliver truffet

Din uddannelsesbaggrund er ikke afgerende. Det er derimod en forudsatning, at du har erfaring fra
byggebranchen og allerede har opbygget et relevant netvark blandt vores potentielle kunder og
samarbejdspartnere pa Sjlland.

Du kan f.eks. komme fra en producent eller leverander til byggeriet, en entreprener, en radgivende
virksomhed eller en anden organisation, hvor du har arbejdet med professionelt salg til
byggebranchen.

Vi forestiller os, at du:

o Har solid erfaring med B2B-salg eller projektsalg 1 byggebranchen

o Har et etableret netvaerk pd Sjelland blandt boligorganisationer, investorer, bygherrer,
radgivere, arkitekter eller entreprenerer

o Forstér byggeriets beslutningsprocesser og ved, hvem der pavirker valget af materialer og
tekniske losninger

o Trives med lengere salgsprocesser, hvor vedholdenhed og lebende opfelgning er afgerende

o Erdygtig til at skabe relationer og tillid hos bade tekniske og kommercielle
beslutningstagere

o Arbejder struktureret og selvstendigt med pipeline, projekter og opfelgning

o Har teknisk forstielse og interesse for energi, installationer, ventilation og baredygtigt

byggeri
e Motiveres af frihed under ansvar og af at skabe synlige resultater

Du behover ikke kende vores lgsninger pa forhand. Det vigtigste er, at du kender markedet,
kunderne og mekanismerne i byggebranchen. Vi serger for en grundig teknisk introduktion, s& du
bliver klaedt godt pa til rollen.



Derfor skal du arbejde for LivingBetter

Hos LivingBetter far du mulighed for at arbejde med en innovativ lgsning, der rammer direkte ind 1
nogle af byggeriets vigtigste dagsordener: lavere energiforbrug, bedre indeklima, effektiv
renovering og enklere tekniske lasninger.

Du bliver en del af en organisation med korte beslutningsveje, teet samarbejde og kort afstand fra
idé til handling. Samtidig far du stor indflydelse pd, hvordan markedet pa Sjaelland skal udvikles.

Vi tilbyder:

Et selvstendigt salgsansvar for Sjelland

Stor frihed til at planleegge din hverdag og udvikle dit marked

En innovativ lesning med betydeligt potentiale 1 bdde nybyggeri og renovering
Du bliver en del af fremtidens byggeri

Taet sparring med kompetente og engagerede kolleger

Korte beslutningsveje og mulighed for reel indflydelse

En attraktiv lenpakke, der matcher dine kvalifikationer

Firmabil, telefon og de nedvendige arbejdsredskaber

Du szlger ikke bare endnu en komponent

Hos LivingBetter handler salget om mere end at levere et produkt til byggeriet. Det handler om at
bidrage til mere energieffektive bygninger og et bedre indeklima gennem intelligente lgsninger til
ventilation og opvarmning.

Derfor soger vi en Area Sales Manager, der kan mere end at lukke en ordre. Du skal kunne forsta
kundernes projekter, samle de relevante akterer og blive den person, som kunder og radgivere

naturligt kontakter, nir den rigtige losning skal findes.

Har du netvearket, branchekendskabet og lysten til at udvikle markedet sammen med os? Sa vil vi
gerne hore fra dig.

Interesseret?

Send din ansegning og dit CV til info@humanskills.dk.

Har du spergsmal til stillingen, kan du kontakte Peter Schreder fra Human Skills pd 61199916.

Tiltreedelse: Snarest muligt eller efter aftale
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